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ALSTON Borys Pogoreto
Ul. Wiodarczaka 25/8
64-100 Leszno

ZAPYTANIE OFERTOWE

Zwracamy sie z prosba o przedstawienie oferty handlowej na planowany zakup zewnetrznej ustugi
doradczej w zakresie opracowania Planu Rozwoju Eksportu w ramach Dziatania 6.1 , Paszport do eksportu”
osi priorytetowej 6 Polska gospodarka na rynku miedzynarodowym Programu Operacyjnego Innowacyjna
Gospodarka 2007 — 2013 prowadzonego na podstawie przepisow rozporzgdzenia Ministra Rozwoju
Regionalnego z dnia 7 kwietnia 2008 r. w sprawie udzielania przez Polskg Agencje Rozwoju
Przedsiebiorczosci pomocy finansowej w ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, 2007-
2013 (Dz.U. nr 68, poz. 414 z p6Z. zm.).

Tytut projektu: Przygotowanie Planu rozwoju eksportu ustug firmy ALSTON.
Planowany termin realizacji projektu: do 31.12.2010
Nr wniosku: WND-POIG.06.01.00-30-119/10

Plan Rozwoju Eksportu powinien zawiera¢ nastepujace elementy:

1) informacje o dacie rozpoczecia przygotowywania dokumentu;

2) opracowania dotyczace analizy konkurencyjnej przedsiebiorstwa pod katem produktow lub
ustug przedsiebiorcy;

3) opracowania dotyczgce wyboru rynkow docelowych dziatalnosci eksportowej;

4) opracowania dotyczace badania wybranych rynkéw docelowych;

5) opis biezacej sytuacji przedsiebiorstwa w najwazniejszych obszarach funkcjonowania i
prognozy rozszerzenia dziatalnosci przedsiebiorcy ze szczegdlnym uwzglednieniem rozwoju
poprzez eksport;

6) analize SWOT dla eksportu kazdego rodzaju produktu/ustugi na kazdym z planowanych
rynkow docelowych;

7) opis celow i strategii eksportowej;

8) rekomendacje rozwoju dziatalnoséci eksportowej;

9) wskazanie i uzasadnienie wyboru dziatan do realizacji przez przedsiebiorce sposrod
wymienionych w § 40 ust.2 w/w Rozporzadzenia;

10) szacowang wielkos¢ kosztéw niezbednych do sfinansowania dziatan koniecznych do
zrealizowania opracowanej strategii;

11) wstepny harmonogram wdrazania strategii eksportowej,

12) inne.

Plan Rozwoju Eksportu powinien w sposob kompleksowy okresla¢ strategie eksportowa do realizacji w
kolejnych dwoch latach.
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Na opracowanym Planie Rozwoju Eksportu powinna by¢ zamieszczona informacja o fakcie realizacji
projektu ze $rodkéw POIG zgodnie z rozporzadzeniem Komisji (WE) nr 1828/2006 z dnia 8 grudnia 2006 r.
ustanawiajace szczegdfowe zasady wykonania rozporzadzenia Rady (WE) nr 1083/2006 ustanawiajgcego
przepisy ogoélne dotyczace Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu
Spotecznego oraz Funduszu Spéjnosci oraz rozporzadzenia (WE) nr 1080/2006 Parlamentu Europejskiego i
Rady w sprawie Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego (Dz. Urz. UE L 371z 27.12.2006)

Ztoiona oferta powinna zawierac:
e nazwe i adres oferenta,
date sporzadzenia,
termin waznosci oferty,
opis doswiadczen,
maksymalny czas realizacji opracowania Planu Rozwoju Eksportu,
cene catkowitg netto i brutto,
termin ptatnosci,
warunki ptatnosci.
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Oferta powinna by¢ sporzadzona w jezyku polskim, na papierze firmowym oferenta lub opatrzona pieczatka
firmowa, posiada¢ date sporzadzenia oraz powinna by¢ podpisana przez oferenta.

Oferta moze zostac przestana:
e za posrednictwem poczty elektronicznej na adres: alston@alston.pl
e za posrednictwem poczty na adres firmy:
ALSTON Borys Pogoretfo
Ul. Wiodarczaka 25/8
64-100 Leszno
Oferta powinna by¢ wazna do: 15.10.2010

Zapytanie ofertowe zamieszczono na réwniez stronie www oraz w siedzibie zamawiajgcego w miejscu
publicznie dostepnym.

Wszelkie zapytania odnosnie Oferty nalezy skfada¢ wylacznie na adres: alston@alston.pl

Termin skfadania ofert uptywa w dniu: 28.09.2010

Oferty dostarczone po wyzej okreslonym terminie nie bedg rozpatrywane.
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Kryteria formalne wyboru najkorzystniejszej oferty:

INNOWACYINA
GOSPODARKA

ABODINA TRATRCA TPOMDST)

Lp. Nazwa Maksymalnailos¢ | llos¢ przyznanych
punktow punktow
1 Cena 30
Doswiadczenie / wiarygodnosc 50
Termin realizacji 20
100

Zamawiajacy zastrzega, ze postepowanie przetargowe moze zamknac w przypadku wystgpienia istotnej
zmiany okolicznoéci powodujacej, ze prowadzone postepowanie lub wykonanie zamowienia nie lezy w

interesie Zamawiajgcego.
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